CURRICULUM

Antecedentes personales:

Nombre:


Carlos Marcelo Souza Meyerholz.

Fecha de nacimiento:
20 de febrero de 1959.

Nacionalidad:

Chileno. 

Pasaporte:


7. 010. 854 - 2.

Teléfono:


07 699 97 62

Preparación académica:
Básica:


Alianza Francesa. Chile 

Media:


SS. CC. Padres Franceses de Manquehue. Chile  

Superior: 
Publicidad / Universidad del Pacífico, Chile, 1977/81.

Administración de Empresas con mención en Marketing, Universidad Diego Portales, Chile, 1981/83





Música / Universidad de Chile. 1977/80

Idiomas:


Francés 





Inglés 

Cursos:

Administración de Empresas  ICARE, Chile 1997

"Lectura Mejor" (Velocidad y Comprensión). Técnicas Americanas de Estudio, Chile 1996.

Marketing, Ohio University, sede Costa Rica. 1994.


Desarrollo del Estilo Gerencial / Saber de Costa Rica 1992.





Inglés. Florida State University. Panamá. 1992.





Manejo del Stress / Costa Rica. 1991 

Desarrollo del Potencial de Liderazgo / Dale Carnegie Chile 1987

Ventas / Prof., Felipe de los Cobos / Chile.1987

Seminarios:         
Seminario Latinoamericano de Creatividad, Ogilvy Worldwide. Cancún 2001, impartido por Neil French.

Negociación y mediación, W. Ury, PHD Harvard. Chile 1997





Seminario " Cambio 92 ". Panamá· 1992. 





Creatividad en Medios / Costa Rica 1990.

Servicio a Clientes, " Enlace " / Guatemala 1990.

                        

Seminario Regional Pepsi / Guatemala 1990.  

Otros proyectos:


Creación, desarrollo y ponencia del seminario "Albañilería Creativa en la Construcción de Marcas". Nicaragua 1998

Creación, desarrollo y ponencia del seminario "Cambio 92" en Panamá. 1992

Creación de Paquetes Instruccionales (programas) en las cátedras de Servicio a Clientes y Técnicas Creativas, para la  Universidad Latinoamericana de Ciencia y Tecnología "  U. L. A. C. I. T. ". Costa Rica 1991.

Profesor de la Universidad de Costa Rica en la  cátedra de " Estrategia Creativa ". Costa Rica 1991.

Creación, desarrollo y ponencia del seminario " Enlace " en Guatemala  1990.

Productor Musical. Creación, grabación, musicalización e instrumentalización de jingles (Chile).

Experiencia laboral:





2006. DDB Chile S.A. Area nuevos negocios.

2003, 2004. Director Creativo General Comunicación Internacional, EURO RSCG. Costa Rica.

2002, Coach Creativo IPC Bates. Costa Rica.

 2001. Director Creativo Asociado, Ogilvy Costa Rica.

1998 / 2000. Director Creativo Consumer Nazca Saatchi & Saatchi. Costa Rica

1996/1997 Director Departamento de  Impresos. BBDO Chile S. A.





1994/95, Subgerente de Marketing, Inmobiliaria 





Isacruz S. A., Chile.

1993/94. Publicentro Costa Rica. Director Creativo Regional





Costa Rica, Panamá, Nicaragua, Honduras





El Salvador, Guatemala.

1990/92. Director Creativo. Garnier / BBDO. (Costa Rica). 





Epoca / Ted Bates (Chile). 1989. 





Redactor Senior /Productor Audiovisual.





J . Walter Thompson (Chile). 1987/88. 





Redactor.

Hermosilla y Zegers / BBDO (Chile). 1986 Redactor.

Free Lance y producción musical (Chile). 1984/86

Asesorías:
2005 a la fecha. Eventos Virtuales. Consultor en Marketing y Ventas on line.





1998 Publicentro Costa Rica





1998 Publicitaria Universal Costa Rica





1993 Publicentro Nicaragua





1993 FCB. Costa Rica





1990/91.BBDO Panamá,1992. 





1990 Nestor Ahumada y Asociados, Guatemala.
Premios:



New York Festivals 2002. Oro. Categoría prensa. Cliente Matchbox.





FIAP 2001. Oro, prensa. Cliente: Matchbox. 

FIAP 2001. Bronce, vía publica. Cliente: Matchbox

Cannes 2001 Plata Categoría Poster. Cliente Matchbox.

Concurso Nacional de Radio “Marconi”. 1er premio campaña. Cliente: Tums. (Costa Rica). 2001.





Pregonero de Bronce.

Categoría fechas especiales. Cliente PIPASA, producto: Institucional (Costa Rica) 1994. 





Pregonero de Bronce, mención honorífica 





categoría insertos. Cliente "Dos Pinos "





producto yogurt Yofry. (Costa Rica). 1992.





Pregonero de Bronce,  mención honorífica





categoría aviso blanco y negro. Cliente Banco 





Anglo Costarricense. Costa Rica 1992.

1er lugar," Corobici de oro ", categoría

mejor idea. Comercial "respaldo"; cliente Hitachi.(Costa Rica). 1991.

Pregonero de Bronce, categoría suplemento color. Cliente; Hotel Fiesta (Costa Rica) 1990.

Pregonero de Bronce, categoría prensa color. Cliente; Punto Rojo. (Costa Rica) 1990.





Tercer Premio Concurso de documentales.





Cliente: "Super Pollo". (Chile). 1990.





Premio América Economía, campaña Lan Chile 





Ruta Nacional. 1988 (Chile).

1er Premio, Revista Publimark. Campaña Lan Chile "Espectaculares". 1988 (Chile).


Premio "Image Bank", mejor utilización de fotos, campaña LanChile. 1988 (Chile).

Premio ACHET, Asociación Chilena de Empresas de Turismo, campaña Lan Chile,1988.

2o lugar, Premio Achap, Asociación Chilena de Agencias de Publicidad, campaña Vinos Santa  Helena 1988.

1er Premio FIAP, categoría vinos y licores comercial campaña Vinos Santa Helena, 1987.

Publicidad Política.


Precandidatura Presidencial José Miguel Corrales. Costa Rica 1999.

Campañas Internacionales: 






Flipper (Snacks). Honduras





Sal Andrews. Centroamérica





Padrax.





Yogurt Bonlac. Panamá





Dos Pinos. Centroamérica /Caribe





INT. Instituto Nicaragüense de Turismo.





LoterÌa Nacional de Nicaragua





BAT (Tanic) Nicaragua





Bancentro, Nicaragua

Instituto Nicaragüense de Reforma Agraria  (INRA).

ENO ( Caribe).

Otros:    

Desarrollo de sitios web para Nissan y Amanco Costa Rica.

Desarrollo e implementación de Departamento de              Marketing Directo para BBDO Chile.

Ministerio de Salud de Costa Rica. (Campaña   SIDA).

Ministerio de Salud de Costa Rica. Campaña Dengue 2003.

CCSS. Campaña contra la violencia 2003.

ICAFE. Campaña contra la Broca 2002.

RACSA. Internet vía cable modem 2003.



                         Inmobiliaria Isacruz S.A. Gestión de  Marketing.

Elaboración de Estrategias y planes de Marketing.

Administración de Unidad de Servicio al Cliente, encargada de la atención de 60. 000 clientes, desde La Serena a Punta Arenas. Chile.





Desarrollo de Imagen Corporativa.





Manejo del presupuesto de Marketing.





Creación y desarrollo de planes comerciales.

Creación, desarrollo y administración de todos los materiales de apoyo para 1800 agentes de ventas a lo largo del país. 30 sucursales. Chile





Investigación de Mercados.

Encargado de las comunicaciones internas y externas(Extensión y Difusión).

Creación y desarrollo de unidades de Telemarketing y Correo Directo. 

Creación y desarrollo de eventos y RRPP de La Serena a Punta Arenas.

Encargado de la Unidad de Concursos y Motivación para la fuerza de ventas.
